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GIUSTI SAS 

Sales Agreement System 

La soluzione completa per la gestione e il calcolo dei premi commerciali 

 

PRESENTAZIONE DEL PRODOTTO 

 

Giusti SAS (Sales Agreement System) è la piattaforma software avanzata sviluppata da Giusti per la 
gestione completa degli accordi commerciali, dei contratti, e del calcolo automatizzato dei premi e dei 
contributi. Progettata per rispondere alle esigenze delle aziende con reti di clienti e fornitori articolate, SAS 
consente di strutturare accordi commerciali complessi, monitorare i maturati in tempo reale e gestire l'intero 
ciclo documentale in modo efficiente e tracciabile. 
La soluzione si integra con i principali gestionali aziendali (ERP), acquisendo automaticamente dati di 
fatturato, gerarchie clienti e documenti contabili, e restituendo in output i dati elaborati per la 
contabilizzazione e l'analisi. 
 

FUNZIONALITÀ PRINCIPALI 
 

Gestione Contratti 
Anagrafica completa dei contratti commerciali con 
tipologia, descrizione, date di validità e stato. Ogni 
contratto può contenere un numero illimitato di 
poste. 

 Gestione Poste Contrattuali 
Ogni posta definisce le condizioni di calcolo del 
premio: tipologia (condizionato/incondizionato), 
modalità (valore fisso o percentuale), base di 
calcolo (fatturato anno corrente o precedente). 

Target e Scaglioni 
Configurazione di obiettivi a scaglioni multipli (es. 
€50.000 = 5%, €100.000 = 10%). Articoli obiettivo 
e articoli beneficiari configurabili per ogni posta. 

 Gerarchie Clienti 
Gestione completa delle gerarchie clienti con 
validità temporale. Associazione del fatturato 
disponibile alla gerarchia corretta per il calcolo dei 
premi. 

Calcolo Maturato 
Calcolo automatico dei maturati per singolo 
contratto o per tutti i contratti. Funzione 
schedulabile per aggiornamento notturno 
automatico. Stato bozza/definitivo. 

 Gestione Documenti 
Gestione di fatture attive/passive e note 
credito/debito, sia provenienti dal gestionale che 
generate dalla procedura. Workflow di 
autorizzazione integrato. 

Associazione Documenti 
Associazione manuale o automatica dei 
documenti contabili alle poste contrattuali. Una 
riga di documento può essere distribuita su più 
poste e contratti. 

 Polverizzazione Maturati 
Funzione di esplosione dei maturati al livello di 
dettaglio (cliente/articolo). Processo schedulato in 
background. Output esportabile verso il gestionale 
aziendale. 
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DETTAGLIO FUNZIONALE 

 

Struttura delle Poste Contrattuali 
• Periodicità di liquidazione: mensile, trimestrale o personalizzata 
• Tipologia di liquidazione: fattura ricevuta da cliente/fornitore oppure documento di nota credito/debito 

generato dal sistema 
• Livello di liquidazione configurabile: la generazione del documento può avvenire a livello di cliente di 

fatturazione, cliente principale o società 
• Definizione puntuale dei clienti beneficiari con possibilità di esclusioni mirate 
• Intestatario del documento generato liberamente configurabile, indipendentemente dai beneficiari 

della posta 
 

Calcolo e Gestione dei Maturati 
• Avvio del calcolo per singola posta, singolo contratto o per tutti i contratti in un'unica operazione 
• Esecuzione in background con monitoraggio dell'esito: dettaglio per fase, ora di inizio/fine, 

segnalazione errori 
• Schedulazione automatica per aggiornamento notturno: i dati sono sempre aggiornati ogni mattina 
• I maturati in stato 'bozza/provvisorio' possono essere ricalcolati un numero illimitato di volte 
• I maturati 'definitivi' sono bloccati: eventuali variazioni successive vengono riportate sul primo 

maturato provvisorio successivo 
• Visualizzazione del maturato per periodo (es. marzo, giugno, settembre, dicembre) con fatturato e 

contributo calcolato 
 

Gestione e Associazione Documenti 
• Acquisizione automatica dei documenti dal gestionale tramite cicli notturni di importazione 
• Associazione automatica basata su criteri configurabili (numerazione fattura, codice posta, ecc.) 
• Associazione manuale: possibilità di distribuire il valore di una riga documento su più poste e contratti 
• Workflow di autorizzazione  
• Stampa documenti, cambio intestatario, gestione allegati (PDF e altri formati) 
• Monitoraggio dello stato di associazione: valore totale fattura vs. importo già associato 

 

CARATTERISTICHE TECNICHE 
 

Integrazione ERP Import/export bidirezionale con i principali gestionali aziendali 
(fatture, gerarchie clienti, dati di fatturato) 

Schedulazione Funzioni di calcolo e importazione schedulabili per esecuzione 
automatica notturna o in orari definiti 

Esecuzione Background Tutte le operazioni pesanti vengono eseguite in background con 
monitoraggio in tempo reale dell'avanzamento 

Configurabilità Setup personalizzato per cliente: codici posta, gerarchie, livelli di 
liquidazione, tipologie di target 

Tracciabilità Log completo di ogni operazione con dettaglio per fase, esito e 
segnalazione di eventuali anomalie 
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Scalabilità Gestione di migliaia di righe di maturato e documenti; architettura 
pensata per volumi aziendali elevati 

 

VANTAGGI CHIAVE 

 

Riduzione degli errori manuali 
Automazione del calcolo premi elimina le elaborazioni manuali su 
fogli di calcolo, riducendo drasticamente il rischio di errori e 
discrepanze. 

 Visibilità in tempo reale 
Cruscotto completo sulla 
situazione dei maturati, 
documenti associati e premi da 
liquidare. Controllo immediato 
su ogni contratto e ogni posta. 

   

Integrazione nativa con l'ERP 
Flussi automatici di importazione/esportazione verso il gestionale 
aziendale garantiscono coerenza dei dati e allineamento contabile. 

 Flessibilità configurativa 
Struttura modulare e altamente 
configurabile: si adatta alle 
specifiche esigenze di ogni 
azienda, settore e modello di 
accordo commerciale. 

 

A CHI SI RIVOLGE 
 

Giusti SAS è pensato per aziende di medie e grandi dimensioni che gestiscono accordi commerciali 
strutturati con la propria rete di clienti e/o fornitori, in particolare: 

• Aziende della GDO e distribuzione con accordi premi articolati 
• Produttori e distributori che gestiscono contributi e premi verso la clientela 
• Organizzazioni con gerarchie clienti complesse (gruppi, catene, centrali d'acquisto) 
• Aziende che necessitano di riconciliazione puntuale tra documenti contabili e accordi commerciali 

 

Giusti – Potenziamo i tuoi obiettivi di vendita 

Per informazioni, dimostrazioni e preventivi personalizzati, contatta il nostro team commerciale. 

Email: info@giusti.it   Web: www.giusti.it 

 


